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Enrique de Mora

Estrategia y venta con arte




ien soy?

Ayudo a crecer saludablemente (a organizaciones, directivos, comerciales y emprendedores).

Consultor estratégico, mentor de negocio, formador y conferenciante. Especializado en estrategia de negocio y ventas.
¢Mi objetivo? Inspirar, desafiar, ensenar y ayudar a traves de estrategias, ideas y herramientas practicas.

15 anos en el mundo corporativo. He sido directivo, emprendedor y empresario.

He colaborado con mas de 250 empresas, multinacionales y nacionales, de diversos sectores.

Mas de 350 conferencias, en diferentes paises e idiomas.

Autor de 7 libros (de negocios y/o habilidades directivas).

Licenciado en Giencias Biologicas por la Universidad de Barcelona. PDD por el IESE (Universidad de Navarra). Diplomado
en Marketing por EADA. Business Expert por ThePower Business School.

Me apasiona investigar y aprender (tendencias sobre gestion de negocio), divulgar (a través de conferencias y libros) e
interactuar (con audiencias variadas).




Servicios a empresas (B2B)

CONFERENCIAS  Para inspirar y motivar a tu equipo.
[#Ventas #Estrategia fiLiderazgo #CulturaEmpresarial]

MENTORING DE VENTAS  Para impulsar las ventas de tu negocio
[#Estrategia #Marketing #Ventas]

MENTORING DIRECTIVO  Para que tu trayectoria profesional (o de algiin
directivo tuyo) se enfoque, cambie y consiga mas resultados.
[#Desarrollo #Habilidades #Talento #Negocio]

FORMACION DIRECTIVA  En ventas y en habilidades.
[#Ventas fLiderazgo #Comunicacion #GestionDeEmociones]

CONSULTORIA ESTRATEGICA  Para hacer crecer tu negocio y/o equipo
[#Estrategia fiMarketing #Ventas flnnovacion #GestiondelTalento]
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Servicios a consumidores (B2C)

Para directivos, emprendedores, comerciales...

EVENTOS DIGITALES ('La nueva venta’, Vender en LinkedIn’,
‘¢Qué habilidades necesitas para vender?’, etc.) |

MENTORING DE VENTAS  Para impulsar las ventas de T
negocio e

MENTORING EN HABILIDADES  Para que tu trayectoria
profesional se enfoque, cambie y consiga mas resultados.
[#Liderazgo #Habilidades #Talento #Negocio]




Conferencias principales

¢Gansado de charlas soporiferas?

Una buena conferencia debe aunar datos y B it 7
emocion, apoyandose en casos reales y '
ejemplos practicos. Y con humor, mejor.
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¢Mis temas?: Ventas, estrategia,
liderazgo y cultura empresarial
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SUMMIT

e ‘In company’: a medida para empresas

e ‘Open’instituciones y otros foros




Conferencias principales

Vender es sexy: ¢Ves a tu alrededor a gente que parece que casi siempre
consigue lo que quiere? Persuadir forma parte del dia a dia y es algo muy
humano... Para tener éxito debes relacionarte y vender a otros tu talento, tus ideas
o tus proyectos. Si lo asumes y lo practicas siguiendo algunas reglas lograras hacer
mas sexy tu forma de vender y que tu vida entre en otra dimension.

‘La nueva venta’: El consumidor ha cambiado radicalmente, por tanto, la venta
profesional debe cambiar. Los nuevos tiempos figitales® obligan a seducir a la
audiencia de un modo diferente: desde el propésito, tocando emociones y a través
de webs, pantallas y/o redes sociales. |

‘¢Los lideres venden?’: Un lider no solo gestiona personas. También debe saber
gestionar negocio. A veces nos olvidamos de que un lider debe vender y persuadir...

Descubre otras conferencias en www.enriquedemora.com
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Mentoring de negocio y habilidades

¢Decepcionado con mentores inexpertos y mas teoricos que
practicos?

Te acompano en la distancia corta. En mentoria de ventas y/o de ( s

habilidades. Digital y presencial. Con perspectiva. Desde la
experiencia a la accion. Poniendo tu talento al servicio de tu
capacidad de vender y de dirigir equipos. |

e [ientoria hasica: pack de entre 3 y 10 sesiones

e Mentoria ORO: acompanamiento exclusivo e intensivo

durante 1, 2 0 3 meses. ‘ +
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Formacion ‘in -company’

¢Aburrido de cursos que siempre cuentan lo mismo?

Te propongo una formacion diferente, orientada a la accion. Sesiones dinamicas, interactivas y
motivadoras. Con método. Con herramientas practicas para el inmediato traslado al dia a dia
de los participantes.

o En ventas: taller, curso o programa de diferentes formatos (sesion de 2h, media jornada o varias
jornadas) que recorre las etapas del proceso de venta, con énfasis en |a captacion y en la
fidelizacion de clientes. Con especial foco en el nuevo contexto hibrido o digital y en las
habilidades necesarias para vender hoy.

o En habilidades: taller, curso o programa en diferentes formatos (sesion de 2h, media jornada o
varias jornadas) 100% enfocado en habilidades como ventas, liderazgo y motivacion,
comunicacion, gestion de emociones, etc.

o (tros talleres: ‘Diviértete trabajando’ (motivacion y humor en el trabajo) y ‘Las emociones en la
empresa’ (gestion de emociones en el trabajo)




Libros best - sellers

GESTION DEL CONOCIMIENTO NARRATIVA EMPRESARIAL

«;jPor fin una gran novela sobre la vida empresarial, escrita
con un depurado estilo y con gran sentido del humor!
De lectura obligatoria. {Un page turner que le quitara el suefiol»

ENRIQUE DE MORA

Prologo de Gonzalo Guillén. CEO de Acesur

LA NUEVA VENTA.
INSTRUCCIONES

ENRIQUE DE MORA Y SARA VILLEGAS
Prologo de Gloria Serra

Seduce
y venderas

Curis DegN, Director General, Sara Lee International Foodservice Iberia
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UNA HISTORIA SOBRE EL

HUMOR
EN EL TRABAJO Y EN LA VIDA
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El manual definitivo
para enamorar a tus clientes
y consumidores

ENRIQUE DE MORA
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Empresa Activa Empresa Activa EMPRESA ACTWA

Las claves para vender
en tiempos pospandémicos




tros libros

«Un libro de lectura imprescindible para alcanzar el equilibrio
entre lo personal y lo proi sin renunciar al sentido del humor»

GESTION DEL CONOCIMIENTO

Animaladas

(Etho-management)

PEDRD BALLVE, Presidente, ('.‘nmqurm Food Group.
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(QUIEN TEME AL
LOBO FELIZ?

CONSTRUYE TU PROPIO CAMINO HACIA LA FELICIDAD

TopTen

Enrique de Mora
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delaAala/Zz
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Enrique de Mora

Enrique de Mora

Prélogo de Francisco Alcaide

20 conceptos esenciales y un diccionario jugueton
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ESTRATEGIAS CREATIVAS PARA EL
EXITO EN EL TRABAJO Y EN LA VIDA

:{Qué podemos aprender
de los animales?

LaempresadelaAalaZ, con Hde humo

ENRIQUE DE MORA
ENRIQU E DE MORA Prélogo de PILAR JERICO
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En los medios

3 | N 'I' E 'r .. -\ENREwsas MANAGEMENT EM;’A EMPRENDIMIENTO  F Diario de Almerl’a

FINANZAS Y AGRICULTURA

ENRIQUE DE MORA. coNsuLTOR ENMANAGEMENT, CONFERENCLANTE Y ESCRITOR

Ennque de Mora. {(La .b ?HLr: itor de "Seduce y Venderas habla de innovacion pa fidelizar al cliente y analiza la
nueva Venta es hlbrlda, ¥ fas e de seduccion @ Apunta al video como la herramienta indispensable en marketing
presencial y digital, . -
o s EE . Mora pero siempre humana

OVACION ue
| n j d y con vocacion de - ‘
lase ayuda» GESTION OPTIMA L

9 DICIEMBRE 2021

“Al vender no te centres en el producto
sino en como se sentira el cliente con €1”

Vender es seducir

Colaboracion de Enrique de Mora, consultor en Management

$Como crece y se mantiene  jense en esta curiosa paradoja: : grardn estudiar mejor el mer-
= cualquier negocio? jCon cen-  a casi todo e mundo le gus- b cado y los consumidores, para
tec! Como decia Sam W‘]Izu n, ta corn:) ar, pero casi todo el conocer sus gustos y necesi-

_"ﬂ ndo odia que le uendan EI dades (cambiantes). Y, a partir
ney . i . de ahi, juntos, sabran apuntar
bien 2 la hora de elegir al pu-
blco objetivo, El marketing es
el encargado de crear el caldo
de cultive favorable para la
venta. Marketing crea ¢l juego,
como los centrocampistas de
un equipo de fatbol y Ventas
remata y mete goles, come los
delanteros.
Resumiendo, venderes todo
un arte. Vender con gracia im-
obca seducir. Seducir imolica

| “EI marketing y Ias ventas deben
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Enrique de Mora: “El buen

vendedor tiene que tener =N )
mucha inteligencia 2 iﬁfq""wﬂf"qd." o
emocional” . |
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¢Hablamos?

hola@enriquedemora.com

Sigueme

@ :Te apetece recibir mi newsletter ‘Vender es sexy’?
Suscribete gratuitamente en www.enriquedemora.com/newsletter/

ENRIQUEDEMORA®COM




