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Vender es sexy
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Conferencias para inspirar y motivar
a tu equipo.

f#Ventas

fEstrategia
fLiderazgo
#Culturakmpresarial




Conferencias

¢Gansado de charlas soporiferas?

‘In company’: a medida para empresas

‘Open’: instituciones y otros foros




Conferencias principales

‘Vender es sexy’: El consumidor ha cambiado radicalmente, por tanto, la
venta profesional debe cambiar. Los nuevos tiempos ‘figitales obligan a seducir
a la audiencia de un modo diferente: desde el proposito, tocando emociones y a
través de webs, pantallas y/o redes sociales.

Dependiendo del perfil del publico, esta conferencia puede adaptarse para
abordar la venta en un sentido amplio, que vaya mas alla de lo estrictamente
empresarial. Es decir, enfocada a la venta y persuasion en el dia a dia de
cualquier persona &

;Ves a tu alrededor a gente que parece que casi siempre consigue lo que
quiere? Persuadir forma parte del dia a dia y es algo muy humano... Para tener
éxito debes relacionarte y vender a otros tu talento, tus ideas o tus proyectos.
Si lo asumes y lo practicas siguiendo algunas reglas lograras hacer mas sexy tu
forma de vender y que tu vida entre en otra dimension.




Conferencias principales

‘T Secretos infalibles para vender en Linkedin’: La red profesional ya
tiene mas de 1100 millones de usuarios en todo el mundo. Es una inmensa base
de datos en la que estan tus empleadores, tus competidores y tus clientes. Es el

mayor mercado B2B del mundo. Y también es una fantastica plataforma
negocios B2C. Se ha convertido en una red ideal para vender. Eso si,
lograrlo debes entender sus codigos y lanzarte, con foco y perseverancia,
ir ganando visibilidad y autoridad. ‘
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‘¢Los lideres venden?’: Un lider no sdlo gestiona personas. También debe saber
gestionar negocio. A veces nos olvidamos de que un lider debe saber vender. Ti,
como lider, debes ejercer tu capacidad de persuadir y vender. Si no, {como vas a
poder convencer a tu equipo de tus objetivos? ¢Y a tu jefe de segiin qué proyectos
o de que te asigne determinado presupuesto? ¢;Y a los clientes externos y

proveedores de que sois el proveedor o ‘partner’ ideal?




Conferencias principales

¢GComo liderar al talento multigeneracional?: Hoy vivimos mas
anos, trabajamos mas tiempo y convivimos, por primera vez, cuatro o
hasta cinco generaciones dentro de una misma organizacion. Esto
esta transformando la economia, el liderazgo y la forma en que
gestionamos el talento. ;Como impacta la economia de la longevidad
en las decisiones empresariales? ;Como atraer, desarrollar y retener
talento multigeneracional sin fricciones? ¢Que tipo de liderazgo
necesita una organizacion donde conviven edades, visiones y ritmos
distintos?

DESCUBRE OTRAS CONFERENGIAS EN WWW.ENRIQUEDEMORA.COM




Libros sobre ventas

Enrique de Mora

Vender es sexy

Una vision humanista y practica de la venta

Prologo de Xavier Marcet

GESTION DEL CONOCIMIENTO

ENRIQUE DE MORA

Prélogo de Gonzalo Guillén. CEO de Acesur

LA NUEVA VENTA.
INSTRUCCIONES

Las claves para vender
en tiempos pospandémicos

Empresa Activa

NARRATIVA EMPRESARIAL

ENRIQUE DE MORA Y SARA VILLEGAS

Prélogo de Gloria Serra

Seduce
y venderas

v Yo

El manual definitivo
para enamorar a tus clientes
y consumidores

Empresa Activa
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¢ Quien soy?
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Ayudo a crecer saludablemente (a organizaciones, directivos, comerciales y emprendedores).

Consultor estratégico, mentor de negocio, formador y conferenciante. Especializado en estrategia de negocio y ventas.

¢ Mi objetivo? Inspirar, ensenar y ayudar a VENDER con autoridad. Y a CRECER. A traves de estrategias, ideas y herramientas practicas.
15 anos en el mundo corporativo. He sido directivo, emprendedor y empresario.

He colaborado con mas de 250 empresas, multinacionales y nacionales, de diversos sectores.

Centenares de conferencias, en diferentes paises e idiomas.

Autor de 8 libros (de negocios y/o habilidades directivas).

Licenciado en Ciencias Bioldgicas por la Universidad de Barcelona. PDD por el IESE (Universidad de Navarra). Diplomado en Marketing
por EADA. Business Expert por ThePower Business School.

Me apasiona investigar y aprender (tendencias sobre gestion de negocio), divulgar (a través de conferencias y libros) e interactuar
(con audiencias variadas).



https://www.favikon.com/es/blog/top-sales-influencers-spain

¢Hablamos?

hola@enriquedemora.com

Sigueme

@ ¢Te apetece recibir mi newsletter ‘Vender es sexy’?
Suscribete gratuitamente en www.enriquedemora.com/newsletter/
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